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浙江省外贸出口的特点、问题与对策 

湖州师范学院    肖武岭 

摘要: 改革开放以来，浙江的外贸出口迅猛增长，成为我国外贸出口大省。 通过归纳浙江的外贸出口在商品结

构、市场结构、贸易方式和经营主体等方面的特点，分析当前存在的一些问题和困难%提出持续发展的对策。 
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改革开放以来，尤其是建立社会主义市场经济体制以来，浙江的对外贸易特别是出口出现了迅猛增长。出口既是浙江经济

增长和国际竞争力提高的重要体现，也是浙江经济持续快速增长的根本动力之一。浙江的外贸出口有自身的特点，这些特点也

反映出在今后发展中而临的问题和困难，值得认真分析和研究，并采取积极的对策加以解决。 

一、浙江外贸出口的特点     

(一)浙江出口增长速度快，规模大，贸易顺差大     

经过多年持续高速增长，浙江已成为我国的外贸出口大省，在全国外贸出口排名中连续多年位居第四位，仅次于广东、江

苏和上海。浙江的外贸出口从 1986 年的 10.9 亿美元迅速增长到 2004 年的 581.6 亿美元，19 年增长了 53.4 倍，年平均增长速

度为 23.4%。而同期全国外贸出口由 309.4亿美元增长到 5933.6亿美元，增长了 19.2倍，年平均增长速度为 16.8%。另外，与

其他省市相比，浙江的出口还有一个非常突出的特点就是外贸顺差规模大。2001 年以来，浙江外贸一直保持较大规模的顺差，

占全国贸易顺差的 50%以上，已经连续四年成为全国贸易顺差最多的省份。2001年，全国贸易顺差为 225.5亿美元，浙江为 131.6

亿，占 58.4% , 2004 年，全国实现外贸顺差 319.8亿，浙江为 310.9亿，占到全国的 97.2%，基本上相当于全国顺差的全部。     

(二)出口商品结构虽有明显改善，但仍以劳动密集型产品为主 

浙江出口商品一直以轻纺、服装、鞋类等劳动密集型产品为主。2004年，浙江出口额前十位的商品分别是服装及衣着附件、

纺织纱线织物及制品、鞋类、家具及零件、塑料制品、自动数据处理设备及部件、灯具照明装置、旅行用品及箱包、汽车零件

和手机及无线电话机(表 1) 

2001年，机电产品首次成为浙江省第一大类出口产品。2004年，浙江出口商品中工业制成品的比重上升到 94.5%，比 2003

年上升了 0.4%。其中，机电产品和高科技产品增长迅猛，出口额达到 217.1 和 38.7 亿美元，分别增长了 51.6%和 79.7%，在出

口商品中的比重也分别上升到 37.3%和 6.7 %。由于在产品技术水平和质量方而的重视和投入不足，产品的差异化程度很低，而

且难以形成自身的品牌。出口产品主要是依靠低价在国际市场上竞争。浙江出口商品结构以劳动密集型轻工产品为主。而这类

产品又普遍存在着产业链较短，附加值低，生产的国际化程度低等特点。而经验表明，越是产业链长、国际化程度高的产品，

在国际贸易中越不容易受到限制，而越是产业链短、国际化程度低的产品越容易受到反倾销等措施的限制。     

(三)出口市场多元化取得一定进展，但仍比较集中于美国、欧盟和日本等发达国家     

近年来，浙江出口市场多元化取得了明显进展，东盟、中东、独联体、南美等地区逐步成为浙江出口的重要市场。2004年，

浙江对东盟出口达到 35.4亿美元，同比增长了 59.5%，占到全省出口的 6.1%。随着中国和东盟自由贸易区协议的实施，浙江对 
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东盟出口增长的潜力将得到进一步发挥。但是，美国、欧盟和日本等传统市场在出口市场中的比重仍然较高。2004 年，由于欧

盟东扩使其成为浙江最大的贸易出口市场.占到浙江出口的 23.8%;美国则占到 19.4%，日本市场的地位虽然有所下降，仍占到

10.5%。这三大市场总共就占到浙江出口市场的 53.7%(表 2) 

 

市场过于集中的状况直接导致浙江出口增长风险增大。一是导致企业在出口过程中为争夺少数市场而进行恶性竞争，相互

压价，使贸易摩擦风险上升。二是由于市场集中度高，短期内出口量和市场占有率上升过快，价格下降明显，浙江产品很容易

成为贸易摩擦和限制的对象。三是在发生摩擦后，浙江产品往往处于十分被动的地位，缺乏回旋余地，丧失市场的结果是全行

业大量企业关门倒闭。即使开拓新市场也需要大量时间和投入，而且还容易受到贸易摩擦的连锁反应的影响。     

(四)贸易方式以一般贸易为主，加工贸易的比重很小     
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浙江的外贸出口方式一个十分突出的特点就是一般贸易比重大，加工贸易比重小。与全国水平相比，2004 年浙江的加工贸

易出口为 112.3 亿美元，占浙江出口总额的 19.3%，而全国加工贸易出口为 3279.9 亿美元，占出口的比重达到 55.3%从统计数

据看，浙江的一般贸易出口一直稳定在 80%左右，而加工贸易只占 20%左右(表 3)。而近三年全国的加工贸易出口占到 55%以上，

可见浙江的出口贸易方式与全国平均水平存在明显差别。     

 

究其原因，首先，浙江经济长期以来主要是依靠自身的资源条件进行发展的，属于非常典型的“内源式”发展模式。因此，

浙江在经济发展过程中对利用外部资源尤其是外资的重视程度相对较低。其次，长期以来浙江对加工贸易存有一定偏见，认为

加工贸易两头在外，产业链短，受外商控制，不利于产业的自主发展。但是，在过分强调依靠自身力量发展的条件下，企业规

模却很难做大，产业结构升级困难，创新能力弱，技术进步迟缓，这些都成为制约浙江出口竞争力提升乃至于整个经济实力跃

迁的因素。     

(五)贸易主体为民营企业和中小企业     

在对外开放过程中，浙江民营企业成长迅速并成为推动浙江出口迅速增长的关键力量。1998 年，全省民营企业的外贸出口

仅为 9.6亿美元，1999年增长到 15.8亿美元，增长了 65% } 2003 年，浙江民营企业出口规模超过集体企业，达到了 79.4亿美

元，2004年达到 149.4亿美元，超过了国有企业，占全省出口的 25.7%，成为浙江外贸出口的主力军。截至 2004年底，浙江取

得外贸经营权的民营企业已经达到 14,808家，有实际出口业务的有 7,555家。平均出口规模为 197.7万美元。 

二、浙江外贸出口而临的问题     

(一)出口商品结构不合理，出口规模扩张与效益下降的矛盾不断加深     

从总体上看.浙江出口商品中工业制成品的比重已经有了很大提高，而且代表高新技术发展和产业升级方向的机电产品在出

口中的比重也在迅速上升。然而，在制成品内部的构成中，浙江出口商品仍然以劳动密集型产品为主，代表要素享赋升级的资
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本和技术密集型产品的比重仍然偏低。从贸易方式构成来看，一般贸易出口仍然以劳动密集型产品为主，而资本和技术密集型

产品尤其是机电产品的出口则大量是通过加工贸易方式实现的。     

这种出口商品结构在国际上而临的竞争形势相当严峻。一方而，劳动密集型商品的市场容量相对有限，因为进口国主要是

发达国家，这类商品的需求弹性较低，需求难以随收入的上升或价格的下降而大幅上升。而且，这些商品一般都被主要进口国

列为“敏感性商品”，在进口时要进行严格限制，因为它们对进口国的就业和工资水平可能造成较大影响。另一方而，这类商品

的国际市场供给能力却相当巨大，大量的发展中国家尤其是新兴工业化国家都拥有充裕的劳动力资源，在这类产品上具有较强

的比较优势。     

(二)在出口规模扩大的同时，浙江已经成为贸易摩擦的重点地区     

浙江出口增长的同时，各种形式的贸易摩擦也大量地指向浙江的出口产品和企业。浙江目前遭遇“二反一保”的案例在全

国数量最多，金额最大，成为我国贸易摩擦的重灾区。浙江而临的贸易摩擦有以下几个特点:一是贸易摩擦的数量不断增多，规

模不断扩大，损失不断上升。据统计，2004 年上半年，浙江出口产品遭到了来自美国、欧盟等发达国家和地区以及南非、哥伦

比亚、埃及、印度、土耳其等发展中国家的 12 起反倾销调查、1 起保障措施、1 起反补贴、1 起特别保障措施以及 1 起"337 调

查”，超过 2002年全年的数量。二是贸易摩擦的形式不断增多，反倾销形势依然严峻，TBT正成为新的贸易摩擦重点。浙江产品

主要依靠低价占领市场，因此也成为国外反倾销的主要对象，浙江企业因反倾销而遭受的损失在国内也是最高的。近年来，新

的贸易摩擦形式又在不断出现，其中尤以 TBT 最为突出，对浙江出口的负而影响也在明显上升。三是贸易摩擦涉及的产品种类

不断扩大，由传统的劳动密集型产品向资本、技术密集型产品扩散。四是贸易摩擦的国家不断增多，在与主要发达国家摩擦增

多的同时，还开始与越来越多的发展中国家发生摩擦。近年来，一些发展中国家，如印度、巴西、阿根廷、南非等，对浙江发

起反倾销调查的数量明显增长。     

(三)出口市场集中度仍然偏高，出口市场风险增大     

由于市场高度集中，浙江大量产品在较短时期内对部分国家和地区出口数量迅速上升，极易引发进口国的限制或制裁，从

而导致贸易摩擦。     

到目前为止，浙江遭遇的贸易摩擦和限制主要还是来自欧美等发达国家或地区，市场集中度过高就是一个重要原因。省内

一家企业在某个出口市场获得成功就会引起其他企业竞相效仿。为了争夺市场，企业之间往往又引发“价格战”，进行压价竞销。

最终就必然形成出口“量增价减”、“增量不增收、增量不增效”的现象。不仅如此，这还成为进口国对浙江产品进行反倾销或

采用技术性贸易壁垒的直接诱因。更为致命的风险还在于，一旦主要的进口国家对浙江产品进行限制，企业很可能失去整个出

口市场。而在短期内开辟新的市场难度又很大，这往往使部分行业的企业完全陷入困境。由于贸易摩擦导致整个行业或大量企

业陷入困境的例子在浙江并不少见。     

(四)出口经营主体迅速增长导致的经营秩序混乱和过度竞争.不利于出口健康发展     

自 2004 年我国外贸经营权放开之后，浙江外贸出口企业迅速增加。到 2004 年底，浙江获得外贸经营权的企业共有 18,805

家，其中民营企业 14,808 家。但是，大多数民营企业出口规模普遍偏小，研发和市场营销能力不强，出口的产品大多以传统小

商品为主，技术水平、科技含量和附加值不高。而且，它们大部分缺乏出口经营必要的人才、经验和市场渠道，因此大量采取

压价竞销的方式进行恶性竞争。盲目降低成本和质量水平，必然造成出口市场秩序混乱，从而招致国外限制并引发贸易摩擦，

最终危及出口的持续健康发展。     

近年来，大量浙江产品在国际市场遭到种种限制甚至“封杀”都是这种恶性竞争的必然后果。压价竞争使大量出口企业利
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润水平极低，甚至出现亏损。且最终使整个行业的积累水平和创新能力受到制约，不利于整个行业的健康发展。     

(五)企业过分依赖出口开拓国际市场，“走出去”水平有待提高     

在出口规模迅速扩大，频繁遭遇贸易摩擦的背景下，浙江过度依靠出口开拓国际市场的做法而临的困难越来越突出。无论

是在实践上，还是从理论上分析，浙江企业如何通过“走出去”的方式扩大国际市场，提升自身的竞争力以及绕过国际贸易壁

垒都成为一项十分紧迫的任务。但是，浙江企业在“走出去”方而还处于起步阶段，而临诸多的困难和问题。首先，对企业“走

出去“的政策法规不健全，缺乏必要的风险保障机制和政策扶持体系，企业“走出去”而临的风险和不确定因素太多。其次，

大部分企业缺乏“走出去”的经验和实力，对国际市场环境不了解。最后，能适应“走出去”需要的各类经贸、法律、管理人

才严重不足也是一个重要障碍。这些都是实现浙江企业“走出去”战略急待解决的问题，也是缓解浙江外贸出口持续增长带来

的摩擦压力和实现浙江经济在更高水平上实现新跨越的必然选择。 

三、浙江外贸出口持续发展的对策     

(一)进一步推进出口商品的“以质取胜”战略，不断优化商品结构，提高商品质量     

首先，要扩大高技术含量、高加工程度和附加值的商品在出口商品中的比重。其次，对现有的出口产品要加大技术改造的

力度，要重视提高产品质量，要树立质量才是赢得市场的永恒法宝的观念。通过提高产品质量可以提高出口价格，避免陷入“低

价格一低质量一更低价格一更低质量”的恶性循环，而且也是减少国外对我国进行反倾销或 TBT限制的有效途径。     

(二)进一步推进出口市场的“多元化战略”，加大对新市场的开拓力度，逐步降低对主要发达国家的市场依赖程度     

长期以来，日本、美国和欧盟各国在浙江的出口市场中一直占有绝对的比重，这种市场分布过于集中的状况给浙江出口增

长带来了较大的风险。市场过于集中是造成部分国家与我国贸易收支明显不平衡的重要原因之一。而且，市场过于集中还造成

一旦与少数国家发生贸易摩擦就会对我国某类产品的出口和国内生产造成重大不利影响。从各种角度来看，加快推进我国出口

市场多元化不仅是我国出口持续增长的重要条件，也是减少我国与部分国家贸易摩擦的有效途径。对浙江而言，当前和今后一

段时间内实现市场多元化的主要任务就是要在巩固现有的主要发达国家市场的同时，大力开拓新兴市场，尤其是中东、俄罗斯、

南美和非洲市场。浙江的出口商品结构非常适合这些市场的需求.但是在扩大出口过程中仍然要十分注意防比盲目扩大数量，降

价倾销，以免引发新的摩擦。     

(三)重视对反倾销、TBT和保障措施的研究，提高应对这类贸易摩擦的能力     

浙江与国外的贸易摩擦在今后相当长的一段时间内将会进一步增多，这是由浙江经济发展水平、出口规模和出口结构决定

的。因此，在采取措施减少摩擦发生的条件下，如何有效地处理和化解摩擦并推动浙江出口正常发展是十分现实的任务。当前，

应加强对 WTO规则和争端解决机制及有关案例的研究，特别是在发生争端最多的反倾销与反补贴、TBT以及保障措施等方而。 

政府与企业之间要加强协调合作，共同应对国外的贸易摩擦。在贸易争端解决过程中，政府和企业都要采取积极支持、相

互配合的态度。当企业和产品在国外销售受到不公平待遇和不合理贸易限制时，企业应积极向政府和行业组织提出申诉。在政

府出而解决时，企业要及时向政府提供相应的信息。在国外对我采取反倾销调查、保障措施或 TBT 等限制措施时，企业要积极

主动地进行应诉或起诉，运用 WTO规则保护自身的正当权益。     

(四)加快建立贸易摩擦的预警体系，形成完善的对贸易摩擦的监测、预防、协调和解决的机制     
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浙江要在省内建立一个包含政府、行业组织、专业服务部门以及企业在内的完善的预警体系。在该预警体系中，大企业集

团可以自己聘用专业公司进行市场分析，中小企业和民营企业则更多地依靠专业性行业协会及相关研究机构的力量，建立国外

经济贸易数据库。首先，建立和完善浙江对重点国家和地区出口市场状况的分行业和产品监测资料，政府可根据这些资料及时

调整部分行业或产品的贸易政策，将部分贸易摩擦消除在萌芽状态。在完善的监测资料基础上，政府和行业组织可以定期或不

定期发布相关的贸易摩擦预警信息，使企业预先调整自身的经营活动减少风险和损失。其次，在贸易摩擦发生后，各方而紧密

协作，合理分工共同做好摩擦的协调和处理工作，将摩擦的影响和损失降低到最小程度。     

(五)浙江企业应积极实施“走出去”战略，对外开展加工贸易和直接投资，绕开贸易限制减少贸易摩擦     

根据邓宁提出的投资发展周期论(Dunning ,1982)，浙江目前的人均 GDP 已经达到 2500 美元，处于拥有较强所有权优势的

阶段，具备了对外直接投资和进行国际生产专业化的条件。浙江已经有相当一部分企业具备了“走出去”的资金、规模和技术

能力，但由于配套政策和人才的缺乏使“走出去”大多处于盲目和自发的状态，存在较大风险。到目前止，以温州的鞋业为代

表的部分“走出去”企业已经遇到不少困难，遭受了不少损失。但是，从浙江开放型经济发展的长远利益出发，鼓励和促进企

业积极实施“走出去”战略，积极对外开展加工贸易和直接投资，绕开贸易限制，减少贸易摩擦是我们的必然选择。 
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