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基于盈利发展能力视角的钢铁行业财务对比分析

——以重庆钢铁为例
*1

彭瑞 赵柯苏

（贵州财经大学，贵州贵阳 550025）

【摘 要】：中国在全球钢铁业有着举足轻重的地位。二十一世纪以来，我国的粗钢产量一直居于榜首，已然成

为全球钢铁生产和消费的大国。然而伴随着近几年全球经济形势持续走低，钢材需求持续下滑，钢铁市场价格持续

下跌，我国钢行业需求也大幅下降，产能过剩的问题被不断放大。同时伴随着可持续绿色发展理念的不断深化，国

家加大了对环保指标的监察，迫使钢铁行业加大环保投入，再加上人工、原料等成本不断提高，行业整体成本一直

处在高位。面临目前严峻的形势，大部分钢铁企业利润下滑、无法止损，有的甚至破产，以重庆钢铁作为分析对象，

通过与行业龙头宝山钢铁股份在发展战略、财务数据和指标方面进行了综合对比分析，指出战略上的不足并给出相

关建议。
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1 公司概况

重庆钢铁股份有限公司，是重庆钢铁集团的控股子公司，主要从事钢铁及其副产品的生产、营销，成立于 1997 年 8 月 11

日，同年 10 月 17日在香港联合交易所有限公司上市发行 H 股 41394.4 万股，股票代码：01053，1998 年 12 月 7 日经中华人民

共和国对外贸易经济合作部批准成为外商投资企业，2007 年 2 月 28 日在上海证券交易所上市发行 A股 35000 万股，股票代码：

601005。注册资本：人民币 173312.72 万元，注册地址：重庆长寿经开区钢城大道 1 号。2013 年 11月向重庆钢铁（集团）有限

责任公司非公开发行人民币普通股票 199618.16 万股，2013 年 12 月向深圳市平安创新资本投资有限公司等特定对象非公开发行

人民币普通股股票 706713780 股，重庆钢铁股份公司总股本增至 443602.258 万股。

2 国内钢铁业发展现状

随着我国经济发展进入新常态，钢铁行业发展环境发生了深刻变化。2015 年，受国内钢铁行业产能严重过剩及宏观经济增

长乏力等因素影响，国内钢铁行业持续低迷，钢材价格深度下跌。全年，CSPI（国内钢材综合价格指数）已跌至历史低位（最

低时 54.48），绝大部份钢材价格早已跌破 2000 元/t，钢铁企业盈利能力不断下滑，全行业处于整体亏损状态，据中钢协统计，

2015 年会员钢企亏损总额 645.34 亿元，亏损面高达 50.5%，尤其是内陆钢企亏损更加严重，上市钢企酒钢宏兴预亏 69.6 亿元，

武钢股份预亏 68 亿元，马钢股份预亏 48 亿元，鞍钢股份预亏 43.76 亿元。2015 年，我国钢铁消费与产量双双进入峰值弧顶区
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并呈下降态势，钢铁主业从微利经营进入整体亏损，行业发展进入“严冬”期。同时，中央提出的推进供给侧结构性改革，国

务院出台的化解钢铁过剩产能的财税金融政策也为钢铁行业彻底摆脱困境提供了历史机遇。

2017 年，钢铁行业深入推进供给侧结构性改革，大力化解过剩产能，各项政策措施陆续出台，效果开始显现，市场出现积

极变化，钢铁行业运行走势稳中趋好。全年粗钢产量同比小幅上升，钢材价格大幅上涨，钢材出口略有下降，企业效益好转。

但产能过剩基本面没有改变，价格上涨、效益回升的基础仍不牢固，行业还没有完全走出困境。

3 盈利能力分析

3.1 与投资有关的盈利能力分析

重庆钢铁和宝山钢铁的总资产净利润率和净资产收益率，从 2012～2015 年都有所下降，2016 年有所回升。尽管均在下滑，

但不同的是，重庆钢铁的下降幅度远远高于宝山钢铁，宝山钢铁虽有下滑但仍保持正值，说明重庆钢铁的盈利能力，经营管理

水平均低于宝山钢铁。重庆钢铁五年间利润总额的大幅下降，而引起总资产净利润率和净资产收益率的下降。导致这种现象的

原因是多元的：原材料价格上涨，市场低迷，竞争激烈等等。

3.2 与销售有关的盈利能力分析

重庆钢铁在 2012 年及其后五年的时间里，销售毛利率大幅降低，销售净利率和营业利润率下降的更是厉害，均超过-100%，

这是由于营业成本的激增和战略决策的失误，由此可见重庆钢铁的获利能力十分弱。相比重庆钢铁，宝山钢铁销售毛利率和营

业利润率虽有下滑但仍保持正数，销售净利率除 2013 年外稳中有升，说明其在恶劣的大环境下虽获利能力变弱，但依然比同行

业其他企业强，处在行业领先地位。

4 发展能力分析

2012 年及之后的五年时间里，重庆钢铁的营业收入处在日渐下滑的态势中，同时销售增长率却整体呈下降趋势，一直为负

值。说明销售规模不断缩小，销售收入减少，属于衰退型企业。

资产增长率反映企业本期资产规模的增长状况，2012 年及其后的两年间，重庆钢铁的资产增长率保持着持续上升的态势，

从 2014 年开始下降，说明企业在近三年资产规模逐步缩水。

2012～2016 年重庆钢铁净利润一直处于亏损状态，微盈利也是由于大量处置固定资产获得的营业外收入，而随后的净利润

增长率也进一步说明，为保证企业不被停牌，而强行调高净利润后，企业面对的是更为恶性的亏损，盈利能力日渐减弱，持续

发展能力也随之下降。

5 研究结论与建议

重庆钢铁优势在于生产工序完整，产品品种齐全。其造船钢板、压力容器钢板、锅炉钢板获得多个质量奖项及国内、国际

多家专业机构质量认证，以「三峰」商标出售的产品在中国同类产品中享有盛名，具有一定的品牌优势。重庆钢铁劣势在于外

部市场环境恶化，产能过剩问题十分严重，让重庆钢铁深陷持续亏损的泥潭，企业积累不足，偿债能力弱；产品结构不合理，

成本管理不理想，盈利能力不足；存在低质存货，大量的减值，为未来发展埋下隐患。

本文建议重庆钢铁集团管理当局应推动产品结构多元化，提高成本竞争力，加强资产负债管理，从而在最短的时间扭亏为
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盈。

（1）推动产品结构多元化，提高产品的盈利能力，增加销售收入。由近五年的销售情况可以看出，维持之前的产品结构在

如此紧缩的市场环境下没有任何竞争力，而重庆的汽车、摩托等制造企业发达，摩托车生产量全国第一，汽车产量全国第四，

相关钢材产品的市场空间很大，而此类钢材产品在重庆钢铁公司的生产还处于相对空白的状态。故应抓紧时间调整产品结构，

推动产品多元化，将市场需求作为转型方向，以期提高产品盈利能力，增加销售收入，实现企业的扭亏为盈。

（2）更好的利用国家相关的优惠政策，提高成本竞争力。重庆钢铁净利润为负的主要原因是营业成本过高，其原因主要是

国际市场铁矿石价格飙高导致的原材料成本激增，同时由于地理位置导致的运输成本过高。故重庆钢铁应合理利用其潜在原材

料的资源优势，提高原材料自给比率，从而有效提高成本竞争力。应时刻关注国家基于宏观调控出台的各项优惠政策（如财政

部、国家税务总局出台的《关于化解钢铁煤炭行业过剩产能实现脱困发展的意见》）充分利用各项优惠政策，提高利润，实现

企业的扭亏为盈。

（3）加强资产负债管理，尤其是对负债的管理。各项能力不足的原因很大程度上和负债过高有关，支付的财务费用一直在

成本中占据很高的比重。故应合理调整短期负债和长期负债的比例，协调负债结构，同时改善资金的利用效率，增强其面向市

场的盈利能力，从而有效地进行资产负债管理。
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