
 

 1 

四川水井坊消费税纳税筹划案例分析
1
 

饶 真 

(西安石油大学经济管理学院，陕西 西安 710065) 

【摘 要】白酒行业是我国的传统制造业，属于纳税成本高的行业之一。按照我国税收法律制度的规定，白酒企

业要缴纳增值税、企业所得税、消费税等，而消费税复合计税的特性，使得其本身有着一定的筹划空间。本文主要

通过对白酒行业现状和水井坊酒业自身纳税情况进行分析，并结合消费税纳税筹划的技巧，然后对水井坊酒业进行

纳税筹划方案设计。 
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1 消费税纳税筹划概述 

白酒是我国特有的酒种，有悠久的历史和独特的文化内涵。白酒是ー种以粮食为主要生产原料的应税消费品，其发展在一

定程度上促进了我国农业的发展，但是因为其安全事故频发，给人们的生产生活都带来不小的影响，因此国家近些年对白酒行

业加大了监管力度，对白酒课以重税。在企业发展和行业竞争的双重压カ之下，企业在改变发展战略和提高生产效率的同吋，

采取适当的方式进行纳税筹划，是降低企业成本的ー种途径。 

2 水井坊酒业分析 

2.1水井坊酒业概况 

水井坊是由四川成都全兴集团有限公司（中外合资的投资性企业）控股 39.71%并在上海证券交易所挂牌的上市公司。水井

坊酒业属于饮用酒制造业，主营酒类产品和销售，主要产品有水井坊品牌系列和全兴品牌系列等。“水井坊”商标还被国家エ商

总局认定为“中国驰名商标”。 

2.2水井坊经营状况与纳税情况 

2017年规模以上白酒企业累计完成销售收入 5654.4 亿元，同比增长 14.42% ；累计实现利润总额 1028.48亿元，同比增长

35.79%。白酒行业自 2015年以来逐步走出底部，整体盈利能力实现较大改善。从表 1中可以看出从 2014年至 2017年水井坊的

营业收入和营业利润也呈现了逐年上升的趋势。 
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表 1水井坊 2014-2017年经营与税负情况变化表 

项目 2014 年 2015 年 2016 年 2017 年 

企业所得税（万元） 1,193 3,791 2,118 2,582 

消费税（万元） 429 1,655 1,554 3,405 

营业收入（万元） 36,487 85,487 117,637 204,838 

消费税占营业收入占比（％) 1.17% 1.94% 1.32% 1.66% 

资料来源：水井坊 2014-2017年年报 

单从消费税的增减变化，2015 年与 2017 年的变化非常突出，2015 年消费税税额是 2014 年的 286%，而 2017 年消费税额比

2016年增长了 191%，结合营业收入一同观察，消费税和营业收入呈现相同的变化趋势。这表明，当公司销售量増加时，势必会

面对大额的消费税支出，这也会给公司的日常经营造成资金上的压力。在公司的各项税费中，消费税仅次于企业所得税，占比

非常大，因此很有必要对公司的消费税进行筹划，根据政策积极调整公司的纳税方案。 

3 消费税纳税筹划方案 

表 2生产加工环节主要税种 

   费委托加工生产，巳销售时价格的；委托加  从价 20%， 

生产 消费税  工，組成计税价格。两种都是从量计征，委  从量 

加工   托加工为移交量，非委托加工为销售量  0.5元/斤 

 印花税  委托加工合同  0.03% 

消费税计税公式： 

应纳税额=销售数量定额税率+销售额或组成计税价格比例税率 

白酒的消费税是复合计税的，影响白酒税额的不仅是销售额还有销售量。因此，从计税价格入手，合理筹划降低白酒的计

税价格，从而达到降低消费税的效果是很有必要的。 

3.1设立独立核算的销售机构 

如果白酒生产企业设立的销售部门不能独立进行核算，那么就要按非独立核算销售部门对外销售时的销售额和销售量来缴

纳消费税，此时就不能达到合理节税的效果。通过设立关联企业或者独立核算的销售公司，将销售公司作为中转姑，先将产品

低价卖给关联方或销售公司，再通过其销售产品，此种方式只在第一个环节征收消费税，可以适当节税。 

税法中规定：白酒生产企业销售给销售单位的白酒，生产企业消费税计税价格低于销售单位对外销售价格 70%以下的，消费

税最低计税价格由税务机关根据生产规模、白酒品牌、利润水平等情况在销售单位対外销售价格 50%至 70%范围内自行核定。因

此，需要合理把握这个度。 

3.2设置独立核算的运输部门 

对于水井坊来说，企业的年销售量大，相应也会产生ー笔数额很高的运输费用。公司可以在运输费上进行筹划，组建独立

核算的运输部门，降低成本，然后对商品的定价进行调整，达到降低消费税的目的。 

案例：假设水井坊公司酒类产品销售 900吨酒，10000元/吨有如下两个方案。 
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方案 1 ：以 1万元每吨的价格对外销售。 

应纳消费税=900× 10000× 20%+900×2×0.5=1800900 (元) 

方案 2 ：设立独立核算的运输部门后，酒的价格可定在 8000元每吨。 

应纳消费税=900× 8000×20%+900× 2 × 0.5=1440900 (元） 

根据方案 1和 2可以得出可节税额为：360000元 

3.3对于售价的筹划 

为了促进销售，白酒企业会在一定的信用额度内让下游销售商先销售后付款，这样的销售策略会给白酒生产企业带来资金

上的压力。在行业中，许多白酒企业存在用生产的白酒去换取生产白酒的原材料或用于抵债，此类方法使白酒生产企业面临高

额的消费税。因此，白酒生产企业可以通过先按同类白酒的加权平均价卖给原材料的销售方或者债权人，然后向对方买原材料

或者再用以抵偿债务。这样白酒生产企业对于此类交易就可以以较低的价格缴纳消费税。 

4 消费税筹划风险和对策 

4.1面临的风险 

4.1.1经营风险 

纳税筹划有事前性，是以企业未来>的生产经营效益的预测为依据的，此时就需要对企业的经营进行有效的预测。当前，企

业之间竞争激烈，企业在当前的形势下能否做好战略部署和规划，减少经营风险，对于纳税筹划计划的执行都会有影响。 

4.1.2政策风险 

政策风险是消费税筹划中要十分警惕的ー种风险。因为政策是有时效性的，企业的财务人员和管理者要对政策保持高度的

敏感，这样才能在纳税筹划中不触碰敏感地帯。市场经济的不断发展，势必会影响社会财富再分配，适当地修改税收政策，可

以调节生产、消费。自 1994年 1月 1日开征消费税后，我国就先后五次修改了消费税政策，这也表明了消费税的税收政策有很

强的时效性，如何把握好政策显得至关重要。 

4.2应对措施 

4.2.1提升纳税筹划人员的能力及综合素质 

纳税筹划人员自身的素质对于纳税筹划方案的制定非常关键，如果纳税筹划人员自己的守法意识高，对于税收法律理解得

很到位，那么在制定方案吋，ー些不必要的麻烦自然就会被避免了。在解决纳税筹划人员的问题方面，企业可以从两方面入手，

一方面，企业对现有的财务人员、管理者进行法律、风险、财务方面的专业培训，让他们学会规避风险；另ー方面，聘请专业

的纳税筹划团队或者在招聘中大力引进这方面的人才，都可以降低此类风险。 

4.2.2与税务部门建立良好的关系 
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企业与税务部门应当建立良好的关系，在纳税方面存在问题时积极主动与税务部门沟通。因为纳税筹划是要基于税法进行

的，税法的实际执行在规定范围内具有一定的弾性，纳税筹划人员有时难以准确把握这个度。若平时就与税务部门建立良好的

关系，在对纳税有疑问时就可以方便地向税务机关寻求帮助，也有助于树立企业遵纪守法的形象。 
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