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激情奔跑在农业大数据时代 

——访布瑞克（苏州）农业互联网股份 

有限公司董事长孙彤 

姜瑾华 刘俊逸 

“投身一场伟大事业，无愧一段美好青春”，作为国内农业大数据服务先行者、布瑞克农业大数据创始人，孙

彤所说的“伟大事业”就是用大数据读懂农业、赋能农村、致富农民。 

1982 年出生的孙彤毕业于北京大学物理学院，物理学、经济学双学位，为他的发展夯实了基础。同学中百分之

七八十都从事科研，唯独他对农业情有独钟，大学一毕业就扎进农业数据研究中，并由此开启了对中国农业数据的

调研、搜集、整理、挖掘、监测及研究分析之路。2014年 6月他创办的布瑞克农业互联网落户江苏苏州，逐步孵化

为集农业大数据、大宗农产品电商、县域品牌农产品电商、农业咨询、农业物联网、基于大数据的供应链风控和普

惠金融接入等业务为一体的专业智慧农业服务企业。2019 年，布瑞克“基于农业大数据的农业产业互联网解决方

案”被农业农村部评为数字农业农村优秀项目。 

用“数据大脑”读懂农业 

本刊记者：您 2009年开始组建团队进行农业数据库研发的时候，农业大数据还是冷门，为何会选择这个领域创业？ 

孙彤：我出生在陕西农村，那里有很多种果树的，我发现大家都去种某个品种的时候，就不赚钱了，然后就有很多人把果

树砍了，一哄而上换另一个品种，结果还是不赚钱。当时我就觉得应该想办法帮农民解决这样的问题，这种想法在进入大学后

更明晰了，于是大学毕业我就进了中国农科院，从事农业数据建模研究。工作中越来越觉得没有数据的支撑，农业生产就无法

做到科学合理，用数据对市场进行预测分析，便成了我奋斗的方向。 

本刊记者：2 0 1 2 年开始，“大数据”进入公众视野，这对于信息数据企业来说，应该是一个发展的机遇，您觉得大数据

给农业产业带来的最直接变化是什么？ 

孙彤：农业领域一直存在“农周期”的问题，有了大数据，我们就可以依托海量的数据对农产品产前规划、产中管理与产

后销售进行全链条大数据管理，农户可以有效掌握市场供需预期，以需促产，提高产品的供给与市场的匹配度，降低生产风险，

提升议价能力。各级政府可充分依托当地农业资源禀赋，利用大数据优化农业要素布局，为农户引入先进的科学技术，提升农

产品的竞争力与价值品质，更好服务当地经济发展。这些年，我们倾心打造的云端“农业数据大脑”已覆盖 200 多个国家和地

区，国内覆盖 2000 多个县域，收录了 500多种农产品数据信息、1亿多条农业资讯信息、16000 多篇产业研究报告，收集了 100

多万个农业合作社、种养大户、家庭农场、涉农企业、农业电商数据信息及覆盖国内外生产、气象、土肥、农技等 400 多个细

分农业数据表单集。我们将所有数据整合后，研究价格波动规律，然后通过我们开发的分析预测模型对产业进行判断，再结合

国际国内该产业多维度的调查与对比分析，可以比较准确地对该产业的市场情况实现预测。 
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本刊记者：您的大数据来源有哪些？怎么保证数据的准确性？ 

孙彤：我们的大数据来源主要包括 3个层次：一是政府官方、行业协会等数据；二是通过 IT等技术手段抓取海量数据，并

通过科学算法清洗获得可靠数据；三是布瑞克长期产业研究积累及行业监测。我们在北京、广州、东北、华北、华中、西南均

有公司或团队，从行业监测或者通过公司自有平台不断产生数据。以蔬菜行业为例，布瑞克是中国蔬菜流通协会副理事单位，

在获取行业一手数据方面有先天优势。公司采集到的数据，通过科学算法进行清洗，确保数据的准确性。另外，公司专业的研

究团队能很好地理解数据内涵及合理范围，如果数据跟实际的现象偏离，我们研究团队会对相应行业进行细致研究、调研获取

一手数据，并对现有数据进行相应验证。 

 

从“第一公里”链通“最后一公里” 

本刊记者：让海量的数据真正服务于产业发展对农业农村发展非常重要，这几年您和您的团队专注于农业生产全链条的数

据服务，在县级农业大数据解决方案方面下了很大功夫，为什么选择以县为单位搭建平台？ 

孙彤：从地理因素考虑，省市地理面积大，数据采集与场景应用难以落地，尤其是“数据到农村的最后一公里”，省市级

别大数据很难做到。通过调研，我们梳理出县域农业产业的诸多痛点，如县域产业规划错配、招商引资困难、企业不大不强、

战略规划失衡、产销决策随意、风险管理落后、品牌意识不足等等，我们将这些痛点一一对应到实际的应用场景中，提出了布

瑞克县域农业大数据解决方案，针对政府、企业、农民等不同主体提供 4 项产品应用，多达 17 项内容模块，4 项重点服务。在

整个解决方案中为县域搭建的农业大数据门户网站也可以作为展示的渠道，让对该县域农业产业感兴趣的企业更直观、有效地

了解县域资源禀赋，最终实现精准招商。 

本刊记者：在与各县的合作中，布瑞克如何通过大数据平台和服务架构，让农业大数据的“第一公里”和“最后一公里”

通过云端数据大脑形成良性循环的？ 

孙彤：各渠道的农业数据分散庞杂，彼此处于不同的“孤岛”难以联通，造成数据的作用不能充分发挥，我们把每个县的

数据整合，尤其是生产端的数据，帮助对接大市场。我们打造的县级农业数据平台就是打破数据孤岛，解决数据资产管理，激

活数据应用场景，勾勒出清晰的涉农主体的画像。我们帮助农户、合作社、企业做比较精准的画像。通过这一平台，县域农业

管理部门可及时了解县域内涉农产业分布状态，及时梳理县域主要产业基本面，以数据分析精准定位县域产业发展方向，有的

放矢开展精准招商；农户可通过手机 APP、小程序等获取种养技术、市场行情、产品销售、专家培训；涉农企业通过大数据平台

提供的“决策支持系统”“研究报告”等功能，获得更科学的决策支持。 
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本刊记者：对于很多用户来说，对农业大数据最直接的诉求就是能把产品卖出去、卖得好，对于这点，您是怎么想又是怎

么做的？ 

孙彤：为变革大宗农产品流通贸易模式、助力农业转型升级，我们创建了国内大宗农产品现货交易 B 2 B垂直电商平台——

布瑞克农产品集购网。目前平台采购注册用户已超过7 0 0 0 0 家，长期有采购行为的食品企业及大型农贸商 1 0 0 0 0 多家。

迅猛的发展势头令农产品集购网在短短几年内已发展成大宗农产品电子商务及第四方物流服务两大领域的标杆企业。截止 2019

年底，平台自营开票金额突破 100 亿人民币。这个 B 2 B 平台我们以地级市为单位推进，把农产品卖给食品饮料企业，并且以

地级市为单位配送。我们给下游企业画像，这些企业买什么农产品，一年采购多大量，多长时间采购一次，把这些信息输入系

统，建立一个 B端的企业销售大数据，有了地级市的农产品消费大数据的时候，再利用现有渠道拓展新的品类。我们既有下游 B

端企业的消费大数据，又有产地生产端的农业大数据，这样就构建了以“先找市场，再抓生产，产销结合，以销定产”为基本

特征的订单农业，有效减少种植的盲目性，帮助农民化解生产风险，实现增产增收。 

“产业互联网”赋能县域发展 

本刊记者：2019 年布瑞克“基于农业大数据的农业产业互联网解决方案”被农业农村部评为数字农业农村优秀项目，这个

项目能给县域农业带来哪些收益？目前为止，布瑞克已为多少县提供了这样的服务？ 

孙彤：这个方案在县域农业产业的各环节提供全方位的“互联网+农业+金融”服务支持，具体来说：可以为合作区域的每

个县对接涉农信贷支持；可以助力农业产业转型升级，助力乡村振兴、精准扶贫；可以梳理、聚集农业大数据，提供数据深度

分析服务，为政府及涉农企业管理者的决策提供依据；可以提高基层政府涉农管理工作效率；可以为涉农企业提供产业咨询、

品牌提升、渠道对接、人才培训等服务，提升企业市场竞争力；可以为农民提供农业产前、产中、产后的决策支持；可以提供

农技人才、品牌电商人才、分析人才培训服务，提升农民技能，等等。2018 年，我们在贵州省铜仁市的石阡县建设了农业大数

据平台，经过 3个月的数据收集和分析，从当地种植、销售、市场容量、价格等方面评估，在石阡 30多种农产品中挑选出了羊

肚菌、竹荪、腊肉、绿壳鸡蛋等 10个特色农产品，从品牌打造、市场推广等方面进行详细分析，针对每个农产品做出了厚厚的

数据白皮书。并将石阡特产以“品色石阡”品牌进行统一包装和推广，2个月销量就达 2万份，销售额近 1000万元。到 2019 年

底，我们已与 400余县达成农业大数据平台建设和智慧农业合作意向，超过 20个县正式开展农业大数据业务。 

本刊记者：您说这个方案能在农业产业链的产前、产中和产后环节提供全方位的“互联网+农业+金融”服务支持，这个金

融服务支持包括哪些内容呢？ 

孙彤：很多金融机构非常看好农村市场,但是要让金融服务顺利“下乡”,仍存在很多痛点：一是缺乏基础、规模化的数据

“画像”,涉农主体信用信息缺失；二是缺少核心风控模型；三是缺少获取涉农主体信用信息的可靠场景。这些因素都导致了农

村金融覆盖成本高、风险控制难的问题。这些痛点的核心是广大农村还缺少规模化、标准化的数据积累和数据体系。我们通过

平台整合、清洗一线农业生产数据,并对接县域涉农主体关键数据,进行全面整合,用县域大数据直接勾勒清晰的涉农主体画像,

为第三方金融机构进行金融服务打下良好基础。农产品集购网和农牧人商城平台也是大数据落地后变现的主要抓手。我们以大

宗农产品交易市场与平台为依托,从仓储、物流、金融、数据提供全方位全产业链的一站式服务,从信息撮合到深入交易环节,再

到切入整个产业链,在为这些主体服务的同时,布瑞克也从他们的采购、交易行为中获取“画像”,为信用风控建立数据模型。而

在农产品电商平台的交易和反馈过程中,大量涉农主体的基础数据则会直接进入布瑞克的平台,可为金融服务机构节省大量的数

据获取成本。 

本刊记者：布瑞克是怎么用大数据为县域农业产业发展提供服务的？ 

孙彤：说说我们近期正着力打造的丰县农业大数据平台吧。2019 年底，我们中标“丰县数字农业建设项目——农业大数据
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平台建设”。这个项目将倾力打造丰县智慧农业大数据平台，通过农业产业研究、数据资源积累、数据挖掘技术积累，针对丰

县的农业产业特点进行专项规划，设计指标体系、设计采集标准、部署数据系统、开发应用模型，充分整合丰县本地农业数据

资源，打造全产业链的数据体系，建立完善的生产、消费、进出口、成本、价格、经营主体等诸多环节、诸多维度的全面的数

据指标体系，与全国、全球的相关农业数据指标形成统一标准，并打通分析，充分挖掘数据价值，形成应用场景和服务能力。

针对丰县县域经济发展过程中所面临的农周期问题、涉农渔企业和合作社生存发展问题、农产品质量安全问题、农产品品牌化

销售问题，以农业大数据平台建设和持续服务为核心，通过丰县农业智慧大数据建设，搭建丰县农业大数据管理、应用与服务

体系，形成一批有效支撑智慧农业建设的大数据应用系统，实现农业产业智能化、精准化和科学化。 

进入数字乡村时代，孙彤认为互联网和大数据必将对中国农业农村经济社会发展产生广泛而深远的影响，农业也必将成为

有奔头的产业。毋庸置疑，随着数字乡村发展战略的潮起潮涌，会涌现出更多奔跑在信息时代的“新农人”，为乡村振兴带来

巨大的新动能。 


